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DIFFERENCE
EXPERTISE COMPTABLE, CONSEIL & AUDIT

Le plus de Différence santé

�	E coute personnalisée et force du groupement

�	P roximité et couverture nationale

�	D es implantations locales pour une proximité sur le terrain

Vos besoins 
Votre marché progresse depuis maintenant près de 10 ans de par le vieillissement de la population, 
l’évolution des modes de vie (augmentation du temps devant les écrans) et l’intérêt grandissant des 
individus pour leur santé.

Cette évolution positive de votre marché a été une source de convoitise entrainant :

�	U n accroissement rapide du réseau commercial 

�	 La montée en puissance d’enseignes dites « low cost »  

�	P rochainement le déploiement des opticiens sur internet.

 Vous devez donc être attentifs : 

�	 à la saturation du marché qui se profile et qui entraine une diminution du chiffre d’affaires 
moyen par magasin

�	 à la tendance, à terme, au tassement des marges malgré les niveaux actuels élevés.

�	 à la nécessité d’avoir une réflexion, compte tenu de ces deux phénomènes, sur vos coûts 
d’exploitation.

Nos apports
� Réussir votre implantation, reprendre un magasin d’optique 
�	 Vous assister dans la gestion de votre personnel 
�	R echercher les meilleures solutions fiscales, optimiser votre statut social
�	A méliorer, construire et protéger votre situation patrimoniale
�	 Vous accompagner dans la gestion au quotidien de votre magasin d’optique et en 

favoriser le développement
�	A nticiper et réussir la transmission de votre magasin d’optique

                        L’expertise comptable et sociale des professionnels de santé


